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inleiding


De elevator pitch: in 2,5 minuut zeggen wie jij bent en wat voor bedrijf je gaat starten. Misschien heb je wel eens meegemaakt dat je onverwacht en in een korte tijd iets over jezelf moest vertellen. Dat kan op ieder willekeurig moment plotseling gebeuren en juist dan vind je de juiste woorden niet. Het is dus de kunst om je ‘mondelinge visitekaartje’ paraat te hebben. 

Als ondernemer/manager is het belangrijk om communicatief vaardig te zijn in het beschrijven van je werkzaamheden. Voor elke doelgroep zou jij een pitch nodig kunnen hebben (zoals voor je nieuwe opleiding, investeerders, leverancier, gemeente, makelaar etc.)




wat is een pitch?


Stap 1: Schrijf jouw pitch (kan ook in steekwoorden)
Bij het schrijven van je elevator pitch kun je voor de inhoud de volgende opbouw/richtlijnen gebruiken:

1. Geef je naam en je beroep.
2. Leg je onderneming uit in termen voor de klant. Wat kun jij betekenen voor de klant?
3. Geef eventueel een kort voorbeeld van wat jij al eventueel aan ervaring hebt.
4. Wat zijn de why , how en what van jouw bedrijf.
5. Wat is jouw bedrijfsnaam, slogan en logo.
6. Wat is bijzonder aan jouw bedrijf?
7. Gebruik woorden die de ander begrijpt.
8. Wees kort en krachtig.
9. Vervang Engelse woorden door Nederlandse.
10. Spreek in de actieve vorm: ‘Ik wil …’  i.p.v. ‘Ik zou willen …’

Stap 2: De pitch zelf

Wat ga je precies doen?
Schenk vooral aandacht aan de persoonlijke kant van je presentatie en de manier waarop je dat doet, door te kijken naar houding, beweging, stem, overdracht en contact. Een persoonlijke presentatie vraagt immers lef, authenticiteit, creativiteit en aandacht.

Tips:
Let op je houding: wees energiek, sta rechtop en straal plezier uit.
Sta op twee benen: zo sta je stevig.
Laat je handen vrij zodat je met je handen je verhaal kunt ondersteunen.
Spreek duidelijk en kijk of de ander je begrijpt.
Luister actief naar de ander en laat dat merken door te knikken, te hummen enz.
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